
محمد أحمد عبد الحميد

مدير فرع
محترف مبيعات يتمتع بخبرة تزيد عن 7 سنوات في مجال التجزئة، المبيعات، توليد العملاء
المحتملين، بناء العلاقات، وإدارة الفرق. يمتلك مهارات تواصل قوية وعقلية تركز على خدمة

العملاء، وقادر على قيادة فريق المبيعات لتحقيق أفضل تفاعل مع العملاء من أجل تعزيز
.رضاهم

تاريخ الميلاد: ٨/١/١٩٩٧

كتملة .الحالة العسكرية: مُ

التواصل

حل المشكلات

العمل الجماعي

 والتعاطف

إدارة الفريق وقيادته

التفاوض والمرونة

إجادةاستخدام برامج مايكروسوفت

أوفيس)وورد وإكسل(

إجادة استخدام البريد الإلكتروني

  مكة ;  المملكة العربية السعودية .

 واتساب : +201272389424

 موبايل : 0544127853

ايميل:

Mohamed.ahmed.181997@gmail.com

بكالوريوس العلوم – جامعة المنصورة

التخصص: العلوم التطبيقية وتكنولوجيا

المعلومات

وكيل مبيعات - الشريف بوتيه

إرشاد العملاء خلال المنتجات والخدمات. تنظيم

وتجهيز المنتجات في الفرع. ضمان رضا العملاء.

الحفاظ على علاقة وطيدة معهم. تحقيق أهداف

.المبيعات

2019

2019-2022

2025-2022مدير الفرع - الشريف بوتيه

قيادة فريق المبيعات لتحقيق الأهداف المتفق عليها. إدارة

جدول عمل فريق المبيعات وتنسيق نوبات العمل. إعداد تقارير

عن الفرع وفريق المبيعات. متابعة إدارة المخزون، وإعادة

.التعبئة، ونظافة الفرع وتنظيمه

مهارات

معلومات التواصل

رقم الإقامة:2609416942

معلومات
شخصية

التعليم

الخبرات


